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Enjeux de la formation:

® Gagner de nouveaux clients est un levier de croissance indispensable pour la plupart des entre-
prises.

® Lesvendeurs quiréussissent sont ceux qui prospectent de facon organisee. lls savent aborder
les prospects en suscitant leur intérét, faire la différence par rapport a leurs concurrents et ob-
tenir des rendez-vous « utiles »

® Cette formation s'appuie sur des techniques et des outils rendant les prises de contact plus
ciblées et plus productives.

Objectifs pédagogiques :

@ Organiser son action de prospection, identitier et qualifier les cibles
® Faire |la difference au téléphone pour obtenir un RDV

@ ODbtenir des rendez-vous de prospection qualifies.

Animation pédagogique :

@ Apportthéorique éprouve et nombreuses mises en situations reelles
@ Debriefing sur la base de l'enregistrement des appels

Durée du séminaire :

® /|ours
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Prérequis :

® Pas de prérequis.

Compeéetences et aptitudes :

@ [escompetences acquises durant cette formation sont directement transposables dans votre

activite professionnelle.

Modalités d'évaluation :

® Mises en situation, quiz, QCM, evaluation de fin de stage.

Modalites et delais d'acces a la formation:

® Personnes en situation de handicap / Formations intra-entreprise : pour toute

demande nous contacter avec le lien ci-dessous.

® \/otre demande sera étudiée et nous prendrons contact avec vous dans un delai de 48 heures.

Pour vous inscrire a une formation cliquez ici ou directement sur la page contact.

Tarif :

® Sur demande un devis vous sera envoye.
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