L SEVe international

L'INTELLIGENCE DE LA NEGOCIATION

Preparer son physigue a la negociation

@jeux de la formation:

® Entrainer les Négociateurs a gérer leur comportement physiqgue pendant les phases de négo-
ciations comme des athletes de haut niveau (avant, pendant, apres) grace aux techniques utili-
sees dans le sport de compeétition.

® Permettre de se préparer physiqguement a la négociation et de se forger un mental de gagnant.

CObjectifs pedagogiques :

@ (onnaltre les composantes de la performance de naut niveau.
® (érer pnysiguement son stress
® Decouvrir et experimenter les difféerentes pnases de préeparation, la realisation d'un

objectif, puis I'evaluation du niveau de performance du résultat.

@imation pedagogique

® Apports théoriqgues et pratiques, exemples concrets, questionnements et expérimentations
individuelles

® Formation de 1 journée
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Prerequis :

® Pas de prérequis.

Compeéetences et aptitudes :

® [escompetences acquises durant cette formation sont directement transposables dans votre

activité professionnelle.

Modalites d'evaluation :

® Mises en situation, quiz, QCM, evaluation de fin de stage.

Modalites et délais d'acces a la formation:

® Personnes en situation de handicap / Formations intra-entreprise : pour toute

demande nous contacter avec le lien ci-dessous.

® \/otre demande sera etudiee et nous prendrons contact avec vous dans un délai de 48 heures.

Pour vous inscrire a une formation cliquez ici ou directement sur la page contact.

Tarif :

® Sur demande un devis vous sera envoye.
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http://www.seve-international.com/contact-us.php
http://www.seve-international.com/contact-us.php



